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1. Date despre program

1.1. Institutia de Invatamant superior

Universitatea din Bucuresti

1.2. Facultatea

[storie

1.3. Departamentul

Relatii Internationale si Istorie Universala

1.4. Domeniul de studii

Relatii Internationale si Studii Europene

1.5. Ciclul de studii

Master

1.6. Programul de studii

Tehnici Diplomatice

2. Date despre disciplina

2.1. Denumirea disciplinei | Negocierea internationala

2.2. Titularul activitatilor de curs

Prof. univ. dr. Valentin Stan

2.3. Titularul activitatilor de seminar | -

2.4. Anul de studiu | | 2.5.Semestrul | | | 2.6. Tipul de evaluare | E [ 2.7.Regimul Obligatoriu
disciplinei

3. Timpul total estimat

3.1. Numar de ore pe saptamana 2 |32 Din care | 2 | 3.3.Seminar -
Curs

34. Total ore din planul de | 28 | 3.5. Din care | 28 | 3.6. Seminar -
invatdmant Curs
Distributia fondului de timp
Studiul dupa manual, suport de curs, bibliografie si notite 40
Documentare suplimentara in biblioteca, pe platformele electronice de specialitate si pe teren 25
Pregatire seminare/ laborator, teme, referate, portofolii si eseuri 30
Tutorat 20
Alte activitati 7
3.7. Total ore de studiu individual 122
3.8. Total ore pe semestru 150
3.9. Numar de credite 6

4. Preconditii (acolo unde este cazul)

4.1. de curriculum

4.2. de competente

5. Conditii (acolo unde este cazul)

5.1. de desfasurare a cursului

5.2. de desfasurare a seminarului/ laboratorului




6. Rezultatele invatarii

Cunostinte Absolventul identifica principiile protocolului si ceremonialului diplomatic.
Absolventul intelege principiile de gestionare a conflictelor internationale si
metodele de negociere si mediere.

Aptitudini Aplica norme si reguli de protocol in organizarea evenimentelor diplomatice si in

comunicarea oficiala.
Aplica strategii de negociere si mediere pentru rezolvarea conflictelor complexe in
medii diplomatice.

Responsabilitate si autonomie

Isi asuma responsabilitatea pentru coerenta formald si simbolicd a actului
diplomatic.

Demonstreaza initiativa si responsabilitate in gestionarea profesionala a situatiilor
de criza.

7. Continuturi

7.1. Curs

Metode de predare Observatii

Negocierea internationald — curs introductiv

Prelegere, prezentare
multimedia, dezbatere

ireconciliabile.

Semnificatia si rolul negocierilor ca relevantd componenta a sistemului de
interactiune sociald, ce mijloceste binele comun sau defineste adversitati

“

through Trades.

Deprinderea unor abilitdti de analiza a proceselor de negociere in formate
multiple si decelarea conceptelor de baza ale schemelor de negociere:
BATNA, ZOPA, Reservation Price (walk away price) si Value Creation

perspectiva Romaniei.

Negocierea tratatelor de la sférsitul Primului Razboi Mondial din

Moldova dupa1990.

Negocierea Tratatului de pace din 1947 si relatile Romaniei cu Republica

2005.

Negocierea Acordului dintre Romania si Statele Unite ale Americii privind “
activitdtile Fortelor Statelor Unite stationate pe teritoriul Roméniei din

la Haga.

Negocierile Romania-Ucraina pentru delimitarea platoului continental si
deznoda@mantul lor prin solutia daté de Curtea Internationala de Justitie de

Negocierile pentru Tratatele comunitare si pozitia Romaniei in cadrul
acestor negocieri, inainte si dupa aderarea la UE: cooperarea consolidata.

Negocierea Acordurilor de la Minsk cu privire la situatia din Ucraina.

din 2016.

Negocierile pentru ramanerea Marii Britanii in UE, inainte de referendumul

Negocierile pentru aderarea Romaniei la UE.
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7.2 Seminar Metode de predare Observatii

Bibliografie: -

8. Coroborarea continuturilor disciplinei cu asteptarile reprezentantilor comunitatii epistemice, asociatiilor
profesionale si angajatori reprezentativi din domeniul aferent programului
Disciplina a fost elaborata in concordanta cu lucrérile din domeniu, publicate in tara si stréinatate.
Unele teme din cadrul cursului cuprind aspecte relevante, ce fac obiectul unor conferinte stiintifice internationale, inclusiv dezbateri
in cadrul revistelor de circulatie internationala.
Cursul Tsi propune s& dezvolte in randul masteranzilor abilitati si competente variate, care sa le permita sa se adapteze cu usurinta
si rapiditate la cerintele unei piete a muncii in perpetua schimbare.

9. Evaluare
Tip de activitate 9.1. Criterii de evaluare 9.2. Metode de 9.3. Pondere din nota
evaluare finala

9.4. Curs - Capacitatea de a se exprima intr-o forma | Examen final 70 %
sintetica si argumentata Participarea la discutii 30 %
- Demonstrarea asimilarii cunostintelor din | si dezbateri pe
prelegeri si din bibliografia recomandata parcursul semestrului

9.5. Seminar - - -

Standard minimum de

performanta

Formularea unor raspunsuri care sa demonstreze asimilarea informatiilor din prelegeri si din bibliografia indicata

Realizarea a cel putin doua interventii orale pertinente la temele discutate pe parcursul semestrului

Data Completarii Semnatura titularului de curs Semnatura titularului de seminar

Data avizarii in Semnatura Directorului de
departament Departament



